Nie spodziewam sie spadku zapotrzebowania
na stale nierdzewne

Rozmowa z Ewa Kowalska, prezes
Italinox Polska.

Italinox Polska zakonczyl niedawno
swoja najnowsza inwestycje na Slasku.
Czy moze Pani przypomniec, czego ona
dotyczyla, z jakimi nakladami byla
zwiazana i jakie ma przyniesc efekty?
Oddziat $laski przeniesliSmy pod ko-
niec 2019 r. z Siemianowic Slaskich do Czela-
dzi na teren centrum logistycznego MLP
przy drodze krajowej nr 94. Zyskalismy
ok. 1000 mkw. powierzchni oraz lepsza lokali-
zacje. Nowy magazyn, poza wieksza po-
wierzchnia, ma tez mniej stupéw konstrukcyj-
nych wewnatrz. Obiekt dysponuje dwoma bra-
mami (w poprzednim mieli$my tylko jedna).
Zmienilismy tez ukfad i rodzaj regatow prze-
znaczonych na elementy dtugie, tak aby wyko-
rzystac jak najlepiej caty dostepny metraz.
Naktady inwestycyjne dotyczyty przede
wszystkim wyposazenia magazynu. Warunki
sktadowania towaru, jak i warunki pracy maga-
zynieréw znacznie sie poprawily. Mamy tez
wigksza powierzchnig biurowa. Liczymy, ze
wszystkie te naktady poprawia zaréwno warun-
ki pracy, jak i jako$¢ obstugi naszych klientdw.

BIOGRAM

Ewa Kowalska z branzg stali nierdzewnych
jest zwigzana od 1996 r., kiedy to rozpoczeta
prace w Italinox Polska. Firma ta jest jednym
z lideréw rodzimego rynku; dysponuje
szerokim sktadem asortymentowym

(m.in. blachy, rury, profile).
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Jak ocenia Pani koniunkture w polskiej
branzy stali nierdzewnych w pierw-
szych tygodniach 2020 r.?

ZauwazyliSmy spore wyhamowanie na po-
czatku roku. W kolejnych tygodniach sytuacja
sie poprawiata. Wyrazna jest tez tendencja za-
mawiania przez klientéw jednorazowo mniej-
szych ilosci towaru niz np. w analogicznym
okresie poprzedniego roku. Najprawdopodob-
niej klienci, majac $wiadomos¢ fluktuacji cen
uznali, Ze lepiej nie robi¢ zapaséw i zaspoka-
jac jedynie biezace potrzeby.

Biorac pod uwage stan naszej gospodarki
nie spodziewam si¢ w 2020 r. spadku zapo-
trzebowania na stal nierdzewna. Chyba ze
spowolnienie gospodarcze w innych krajach
Europy sig pogtebi. W takiej sytuacji odczuje-
my to réwniez my.

Jak dla kierowanej przez Pania firmy,
pod wzgledem wielkosci i wartoSci
sprzedazy, zakonczyt sie 2019 r.?

Gdybym miata krétko podsumowaé po-
przedni rok, to powiedziatabym, ze sprzedali-
$my mniej, ale zarobilismy wiecej. Ten rok za-
powiada sig podobnie.

Jakie, Pani zdaniem, sa najwieksze wy-
zwania, ktore stoja przed polska branza
stali nierdzewnych?

W ostatnim czasie nastapito kilka zmian
w prawie: split payment, biata lista, zmiany
wymaganej dokumentacji przy eksporcie, kon-
tyngenty taryfowe i w konsekwencji ewentual-
ne obcigzenia celne na towar spoza Europy.
Jak zwykle polskie i unijne prawo nie pozwala
nam odetchnaC. Niektdre z tych czynnikow za-
wazyly na ptynnosci finansowej naszych klien-
tow. Zachowanie cash flow bedzie faktycznie
wyzwaniem dla mniejszych odbiorcéw final-
nych i dystrybutoréw z naszej branzy.

Obecnie import stali spoza UE bywa loteria:
albo trafimy z terminem dostawy zanim wy-
czerpie si¢ kontyngent, albo bedziemy musie-
li ponies¢ koszt sktadu celnego lub samego cta.

7 kolei huty europejskie miaty pod ko-
niec 2019 r. spore braki i opdZnienia w reali-
zacji zaméwien. Sytuacja ta nie zmienita sie
na poczatku 2020 r. Oczekujemy, ze przetom
marca i kwietnia przyniesie zmiane w tym za-
Kkresie, chociaz spodziewam sie, Ze huty wyka-
73 duza ,o0stroznos¢ produkcyjng”. Szczegdl-
nie te, ktére odnotowaly w ostatnim czasie
straty. W Polsce zuzycie stali nierdzewnej
na osobe jest ciagle ponizej europejskiej sred-
niej, czyli przed nami jeszcze wiele wyzwan
i wiele do zrobienia.
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