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Dostawq stali nierdzewnych i alumlmum° ten rok powinien przyniesc ozywienie

Magazyn ,,Nowa Stal” zapytat przedstawicieli branzy stali nierdzewnych i sektora
aluminium o ich oczekiwania zwigzane z ksztattowaniem sie koniunktury w 2026 r.

oraz gtéwne wyzwania, przed ktérymi stoi rynek. W odpowiedziach dominuje umiarkowany
optymizm. Nasi rozméwcy nie spodziewaja sie radykalnej poprawy sytuacji. Przypominaja,
ze wiele zagrozen, z ktorymi mieliSmy do czynienia w minionych latach,

wciaz jest aktualnych. W niemal wszystkich wypowiedziach jako gtowne wyzwanie

na 2026 r. pojawia sie mechanizm CBAM. Sporo jest tez obaw zwigzanych z globalnymi
zmianami geopolitycznymi oraz zaostrzajaca sie rywalizacjg handlowa.

Krzysztof Nedza,
cztonek zarzqdu firmy Mono

m Rok 2026, zgodnie z przypuszczeniami,
rozpoczat sie bardzo dobrze. Odnotowujemy
spory wzrost sprzedazy wzgledem 2025 r.
Jednak dopiero na przetomie pierwszego i dru-
giego kwartatu bedziemy mogli powiedzie¢
co$ wiecej na temat faktycznej koniunktury.
Jak co roku z zaciekawieniem $ledzimy do-
niesienia medialne na temat inwestycji infra-
strukturalnych, ktére maja zosta¢ niebawem
uruchomione. Czas pokaze, czy tak sie stanie.
Wyzwaniem na pewno jest duza dynamika

16

zmian cen w krétkim okresie. Wiemy z do-
Swiadczenia, Ze to generuje spore turbulen-
cje na rynku i w dtuzszej perspektywie nie
sprzyja ani producentom, ani dystrybutorom.
Wyzwaniem oddziatujagcym na nasz rynek
jest tez niepewnos¢ w polityce mocarstw oraz
zaostrzajaca sie wojna celna. Na tym etapie
nikt nie wie, w ktéra strone zmierzamy jako
Europa i jakie sojusze, zaréwno militarne,
jak i gospodarcze, zapewnia nam bezpie-
czenstwo. Nie pamigtam, aby w calej mojej
karierze zachodzity tak dynamiczne zmiany
w geopolityce. Kazdego dnia sptywaja do nas
doniesienia, ktére moga wywrdci¢ stolik.

Marcin BozZek,
Head of Business, Central Eastern
Europe, Sun Mark Stainless Poland

m Z naszej perspektywy 2026 r. rozpoczat sie
bardzo stabo. Zaméwien jest niewiele. Realizu-
jemy je, korzystajac z materiatéw zgromadzo-
nych w magazynach jeszcze w ubiegtym roku.
Na ten moment nie widze szans, aby w 2026
r. koniunktura na rynku stali nierdzewnych
w Polsce miata sie poprawi¢. Obserwuje wy-
razny zanik zapytan oraz prawie zerowa che¢
zamawiania materiatu z produkcji w Indiach.
Czesé firm rozwaza zamdéwienia z dostawa do
Wielkiej Brytanii, Maroka lub Turcji, jednak
na dzis s to wytacznie dywagacje - realnych
zaméwien brak.

Gtéwnym wyzwaniem dla rynku stali nie-
rdzewnych w 2026 r. bedzie przyzwyczajenie
sie do mechanizmu CBAM oraz znalezienie
realnego systemu przeliczania dodatkowych
optat. Rynek wyraznie sie zmienia - brudna,
nieekologiczna produkcja przenosi sie poza
Unig Europejska, gdzie koszty pracy sq nizsze,
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a dodatkowe opfaty celne nie obowiazuja (Tur-
cja, Maroko). W dtuzszej perspektywie moze to
oznaczacé, ze inne kraje przejma kompetencje
produkcyjne, a my pozostaniemy konsumen-
tami ptacacymi za wyroby spoza UE. Podobne
zjawiska obserwujemy juz w branzach auto-
motive, stolarki okiennej, wymiennikéw ciepta
oraz wielu innych sektorach, w ktérych Polska
byta dotychczas silnym graczem.

Mirostaw Chromik,
prezes Hempel Special Metals

m Poczatek roku nie przyniést istotnego
ozywienia w kluczowym dla naszej firmy
segmencie wyrobow ptaskich ze stali nie-
rdzewnych. Obserwujemy duza ostrozno$c¢
klientéw, ktérzy ograniczaja zakupy jedynie
na biezacych potrzeb, rezygnujac z tworzenia
zapasow. My sami réwniez przyjmujemy po-
dobng strategie.

W tym roku mozna sie jednak spodziewac
stopniowej poprawy koniunktury. Gospodarka
prawdopodobnie odczuje pozytywne skutki
inwestycji w infrastrukture, energetyke od-
nawialnag i sektor obronny. Tempo ozywienia
bedzie jednak w duzej mierze uzaleznione
od dostepnosci zrodet finansowania oraz sku-
tecznosci reform w zamdwieniach publicz-
nych.

W 2026 . polski rynek stali nierdzewnej
staje przed nowymi regulacjami klimatycz-
nymi, rosnacymi kosztami i niepewnoscia
w kluczowych sektorach. Wdrozenie CBAM
podniesie ceny importowane;j stali, a transfor-
macja ekologiczna bedzie konieczna dla utrzy-
mania konkurencyjnosci. Stwarza to znaczne
ryzyko operacyjne i finansowe, zwtaszcza dla
matych i $rednich przedsiebiorstw handlo-
wych oraz centréw serwisowych. Wszystko to
zmusza firmy do obrony marz zamiast walki
0 wolumen sprzedazy.

Tomasz Nowacki,
dyrektor sprzedaZzy firmy Lumturi

m Nasza perspektywa nie ogranicza sie
wytacznie do Polski, poniewaz operujemy
gtéwnie na rynkach Europy Zachodniej. Juz
grudzien 2025 r. byt okresem wyraznie pod-
wyzszonej aktywnosci zakupowej, a styczen
2026 r. okazat sie pod tym wzgledem zaska-
kujaco dobry. Znaczna czes¢ tych zakupow
ma jednak prawdopodobnie charakter spe-
kulacyjny - zwigzany z odbudowa zapaséw
oraz obawami o dalsze zmiany regulacyjne i
cenowe - i nie w petni odzwierciedla realne

zapotrzebowanie rynku. W kolejnych mie-
sigcach kluczowe bedzie to, czy aktywno$c z
poczatku roku przetozy si¢ na trwaty wzrost
zuzycia w przemysle.

Wciaz obserwujemy obawy dotyczace rze-
czywistego poziomu popytu w Polsce oraz
innych krajach UE. Nie spodziewamy si¢
gwattownego odbicia konsumpcji, szczegol-
nie w pierwszej czesci 2026 r. Jednoczesnie
nalezy podkresli¢, ze kondycja finansowa firm
dystrybucyjnych powinna sie poprawi¢ w po-
réwnaniu z 2025 r. Bedzie to efekt lepszej
kontroli kosztow, bardziej zdyscyplinowanego
zarzadzania zapasami, a przede wszystkim
wzrostu cen.

Gtéwne wyzwania stojace przed rynkiem w
2026 . to przede wszystkim dalsza kontrola
kosztéw i poprawa efektywnosci operacyjnej.
Presja na marze (cho¢ prawdopodobnie stab-
sza niz w 2025 r.) sprawia, ze firmy musza
jeszcze uwazniej zarzadza¢ cenami zakupu
surowcow, kosztami logistyKi oraz procesami
wewnetrznymi.

Dla przedsigbiorstw importujacych materiaty
spoza UE istotnym wyzwaniem pozostaja kwe-
stie regulacyjne, takie jak CBAM czy wprowa-
dzanie nowych ograniczer importowych. Nie
mniej wazne sg czynniki makroekonomiczne
- w szczegolnosci nadal stosunkowo staby po-
pyt w gospodarce. Dodatkowym problemem
jest niska konkurencyjno$¢ unijnych produ-
centéw na rynku globalnym.

Marcin Stanik,
country manager, Poland,
Dacapo Stainless

m Poczatek roku przyniést wyrazne ozywie-
nie w popycie widoczne w kazdym sekto-
rze gospodarki. Pozytywnym aspektem jest
réwniez wzrost cen. Uwazamy, ze podobna
koniunktura utrzyma sie¢ w catym 2026 r.
Jednoczes$nie nie brakuje wyzwan. Giéwnym
jest chaos regulacyjny zwiazany z wdraza-
niem mechanizmu CBAM. Problemem sg
takze niestabilno$¢ zapasow i ograniczona
plynno$¢ magazynowa spowodowana wydtu-
zajacymi sig terminami produkcyjnymi hut
europejskich oraz ograniczanym importem.

Marek Hernas,
dyrektor handlowy KBH Akord

m Od wielu miesiecy towarzyszy nam spora
doza optymizmu. Mam nadzieje, Ze nie okaze
sie on ztudny. W wielu gateziach gospodarki
widoczne jest ozywienie. Po czesci zostato

ono wywotane dluga przerwa $wiateczno-
-noworoczna. Obecnie wiele firm uzupetnia
stany magazynowe, realizuje zadania, ktére
przesunetly si¢ w czasie. Kolejnym powodem
ozywienia sg rosngce inwestycje. To z nimi
wiaze najwiecej oczekiwan co do rozwoju
koniunktury. Sektorem, ktéry moze sie przy-
czyni¢ do znacznego zwiekszenia inwestycji,
jest przemyst zbrojeniowy. Poza tym w faze
realizacji wchodzi wiele programéw finanso-
wanych z funduszy europejskich. W miare
uplywu czasu sytuacja rynkowa najprawdopo-
dobniej bedzie sie poprawiac. Sektor metalowy
powinien by¢ beneficjentem tego trendu.

Na dzi$ gléwnym wyzwaniem jest podatek
CBAM. Nieprzejrzysto$¢ mechanizméw nali-
czania, brak procedur oraz wiele sprzecznych
informacji powoduja sporo niejasnosci co do
kalkulacji materiatéw sprowadzanych spoza
UE. Poza tym wiele niepewnosci wnosza
czynniki geopolityczne. Zmieniajq sie takze
realia migdzynarodowej wymiany handlowe;.
Trzeba dobrze przeanalizowac, na ile umowy
UE z paistwami MERCOSUR oraz z Indiami
beda miaty wptyw na rynek europejski.

Natalia Gotgbek,
Ratna Stal

m Poczatek 2026 r. na rynku stali nierdzew-
nych w Polsce charakteryzuje si¢ ostroznym
podejsciem zakupowym oraz wciaz ograniczo-
nym popytem. Po wymagajacym 2025 r. ob-
serwujemy stabilizacje nastrojow w przemysle,
jednak nie mozna jeszcze méwic o wyraznym
odbiciu sprzedazy. Klienci dziatajg zachowaw-
czo, czesciej realizujac zakupy na biezace
potrzeby niz budujac zapasy, co $wiadczy
0 utrzymujacej sie niepewnosci rynkowe;.

W perspektywie catego 2026 r. spodzie-
wamy sie stopniowej, lecz nieréwnomiernej
poprawy koniunktury. Kluczowe znaczenie
bedzie miato tempo ozywienia w przemysle
przetwérczym oraz stabilizacja otoczenia
makroekonomicznego w Europie. Nie zakta-
damy dynamicznego wzrostu popytu, lecz
raczej powolne odbudowywanie aktywnosci
w wybranych segmentach rynku przy jedno-
czesnym utrzymaniu duzej wrazliwosci ceno-
wej po stronie odbiorcéw.

Do najwazniejszych wyzwan dla rynku stali
nierdzewnych w 2026 r. zaliczamy rosnace
obciazenia regulacyjne, w szczegélnosci zwia-
zane z mechanizmem CBAM, wysoka zmien-
nosc¢ cen surowcow stopowych oraz presje
konkurencyjna ze strony importu. Dodatkowo
istotnym problemem pozostaje ograniczona
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przewidywalnos¢ w faicuchach dostaw, ktéra
wplywa na planowanie zakupéw i produkcji.
W tych warunkach coraz wigkszego znacze-
nia nabiera transparentno$¢ pochodzenia
materiatu, stabilno$¢ dostaw oraz partnerskie
relacje handlowe.

Sebastian Wyczotkowski,
dyrektor zarzqdzajqcy
Stappert Polska

m Popyt w 2026 r. jest na razie zgodny
z naszymi przewidywaniami i poréwny-
walny z analogicznym okresem 2025 r. Nie-
wielki wzrost wynika gtéwnie z oczekiwan
dotyczacych podwyzek cen - odbiorcy chcg
zabezpieczy¢ materiat na obecnych warun-
kach. Wiekszo$¢ naszych klientéw zaktada sta-
bilny poziom zuzycia stali, a cze$¢ spodziewa
sie niewielkiego wzrostu. Wedtug wskaznikéw
makroekonomicznych, polska gospodarka ra-
dzi sobie catkiem dobrze, co pozwala patrze¢
na rynek z umiarkowanym optymizmem.
Istotng zmiang, ktérej oczekujemy w tym
roku, jest odwrocenie trendu spadkowego cen.
Zaréwno CBAM, jak i zapowiadane ogranicze-
nia w imporcie stali stanowia wyrazny sygnat
sprzyjajacy temu trendowi.

Swiat zmienia sie bardzo szybko, a nowy
uktad geopolityczny wptywa na otoczenie biz-
nesowe rowniez w naszej branzy. Najwazniej-
szym wyzwaniem pozostaje zdolnos¢ szybkiej
adaptacji do nowych warunkdw. Poza tym nie-
zmiennie mierzymy sie z rosngcymi kosztami
prowadzenia dziatalnosci oraz zmianami regu-
lacyjnymi (CBAM, KSeF, import itp.).

Katarzyna Duraj,
dyrektor ds. rozwoju biznesu, Final

m Poczatek 2026 r. okreslitabym jako umiar-
kowany. Widoczna jest ostroznos¢ klientéw
i duza niepewnos¢ zwigzana z cenami na
Londynskiej Gietdzie Metali (LME). Trudno
znalez¢ uzasadnienie znaczacego wzrostu cen
aluminium przy wciaz bardzo ograniczonym
popycie. Obserwuje takze duze obawy klien-
téw zwigzane z mechanizmem CBAM. Dla
wielu z nich jest on niezrozumiaty.

Spodziewam sie powolnej, ale stabilnej
poprawy popytu. Koniunktura w przemy-
$le europejskim pozostaje umiarkowana, co
bez watpienia bedzie wptywac na nasz ro-
dzimy rynek. Kraje Wspdlnoty stoja przed
istotnymi zmianami regulacyjnymi (CBAM,
ograniczenia eksportu ztomu), co moze krot-
koterminowo wptyna¢ na koszty i dostepnos¢
surowcow takze w Polsce. Mimo tych czynni-
kéw prognozy globalne wskazuja na wzrost
zuzycia aluminium.
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Gtéwnymi wyzwaniami pozostaja: regula-
cje Srodowiskowe i CBAM, kwestie zwiazane
z eksportem i cenami ztomu aluminiowego,
koszty energii, koniunktura w poszczegdlnych
branzach, takich jak motoryzacja czy budow-
nictwo, a takze czynniki globalne (konkuren-
cja, zmienno$¢ cen, ograniczenia produkcji
w Chinach, bariery handlowe itp.).

Podsumowujac - poczatek 2026 r. na
rynku aluminium w Polsce charakteryzuje
sie stabilnym, cho¢ wciaz umiarkowanym
popytem, bez wyraznego odbicia we wszyst-
kich segmentach przemystu. W perspektywie
calego roku mozna oczekiwac stopniowej po-
prawy koniunktury, jednak bedzie ona silnie
uzalezniona od ozywienia w budownictwie
i przemysle oraz od sytuacji makroekonomicz-
nej w Europie.

Wojciech Parys,
dyrektor handlowy Grupy Kety

m Zapotrzebowanie na profile aluminiowe
w Polsce utrzymuje si¢ na umiarkowanym
poziomie, bez wyraznych sygnatéw gwattow-
nego ozywienia. Branza wchodzi w nowy rok
po okresie wyraznego spowolnienia, ktére
w latach 2024 - 2025 objeto catg Europe.
Analizy sytuacji w Europie wskazuja jednak,
ze od drugiej potowy 2025 r. zaczelo sig cze-
Sciowe odbudowywanie popytu. Proces ten
jest zwiazany z poprawa aktywnosci w sekto-
rze budowlanym oraz stabilizacja zaméwien
ze strony przemystu.

W perspektywie catego 2026 r. mozna
oczekiwa¢ pewnej poprawy sytuacji rynkowej,
cho¢ najprawdopodobniej bedzie to proces roz-
fozony w czasie, a nie szybkie odbicie. Tempo
zmian bedzie w duzej mierze zaleze¢ od tego,
czy europejskie budownictwo utrzyma ten-
dencje wzrostowgq oraz czy przemyst w kra-
jach UE zacznie wyraZniej wychodzi¢ z fazy
ostabienia.

Rynek aluminium w Polsce stanie w 2026 T.
przed szeregiem wyzwan. Pierwszym z nich
jest petne wdrozenie unijnego mechanizmu
CBAM, ktdre od 1 stycznia 2026 r. oznacza
obowiazek nabywania certyfikatéw emisji CO2
dla aluminium sprowadzanego spoza Unii Eu-
ropejskiej. Zapewne przetozy sie to na wzrost
kosztéw surowca i moze ostabic¢ pozycje kon-
kurencyjna firm opierajacych si¢ na imporcie.

Kolejnym wyzwaniem pozostaja wysokie
ceny energii oraz rosngca presja na reduk-
cje emisji gazéw cieplarnianych. Europejski
sektor aluminium, w tym polscy producenci,
znajduje sie pod silng presja kosztowa,
a jednocze$nie musi przyspiesza¢ procesy
dekarbonizacyjne, co generuje dodatkowe ob-
cigzenia inwestycyjne.

Nie bez znaczenia jest réwniez ryzyko, ze
ostabienie europejskiej produkcji przemysto-
wej moze miec jednak charakter dtugotrwaty.
Jesli spowolnienie okaze sie bardziej struktu-
ralne niz cykliczne, popyt na aluminium i wy-
roby z niego, w tym profile, moze pozostawac
ograniczony przez dtuzszy czas.

Mariusz Liszka,
dyrektor handlowy
Aliplast Extrusion

m Wzrost cen aluminium na gietdzie - w naj-
wyzszym od kilku lat tempie - moze suge-
rowac, ze na rynku pojawit sie silny popyt.
Z naszych obserwacji wynika jednak, ze pod
wzgledem zaméwien styczen 2026 r. byt stab-
szy od analogicznego okresu poprzedniego
roku. llo§¢ zamdwien spadta o ok. 7 proc.
Wplyw na taka sytuacje miata niewatpliwie
dtuga przerwa $wiateczna. Juz w lutym wiel-
ko$¢ zaméwien zaczeta sie poprawiac. Pro-
gnozowany przez rézne instytucje finansowe,
m.in. przez NBP, wzrost PKB w 2026 r., ktéry
ma wynie$¢ mniej wiecej 3,5 proc., daje na-
dzieje na utrzymanie dynamiki wzrostu kon-
sumpcji aluminium w naszym kraju. Cho¢
trzeba pamieta¢, ze sytuacja w niektorych
sektorach, m.in. motoryzacji, nie sprzyja po-
prawie popytu na wyroby aluminiowe.

Z wyzwan, przed ktérymi staje nasz sektor,
nalezy wymieni¢ przede wszystkim wptyw
mechanizmu CBAM. Drugim jest poprawa
marzowosci firm produkujacych wyroby dtugie
z aluminium. To czynnik kluczowy z punktu
widzenia rozwoju przedsiebiorstw i mozliwosci
prowadzenia przez nie inwestycji.

Marta Ludwikowska,
dyrektor handlowy, Extral

m Styczen 2026 r., podobnie jak rok wczesniej,
rozpoczat sig catkiem pozytywnie - zwigk-
szong ilo$cia zamdéwien. Mogto to by¢ zasko-
czeniem, biorgc pod uwage niesprzyjajaca
aure, a przede wszystkim zastdj na rynku.
Wzrost popytu na profile aluminiowe dotyczyt
nie tylko Polski, ale réwniez innych krajéw
europejskich. Trend ten wptynat na wigksze
zainteresowanie ttoczni zakupem surowca do
produkgji profili, czyli wlewkdéw aluminiowych.

Niestety, z informacji rynkowych nie wy-
nika, aby czekalo nas jakie$ spektakularne
i dlugotrwate ozywienie. Sytuacja w bran-
zach budowlanej czy transportowej nadal jest
trudna. Na rynku zauwazalne sg tez konse-
kwencje kryzysu finansowego w postaci opoz-
nien w regulowaniu nalezno$ci oraz nacisku
na zwiekszanie i wydtuzanie limitéw kredy-
tow kupieckich.

Chciatabym wierzy¢, Ze koniunktura w naj-
blizszym czasie sie poprawi, ale niestety nie
jestem o tym do korica przekonana. Jezeli na-
stapi wzrost popytu, to zapewne nie bedzie on
wiekszy niz 5 proc., rok do roku.

Niestabilna wycena aluminium na LME
oraz rosnace ceny wlewkéw nie pomoga euro-
pejskim przedsiebiorcom. Trudno nam konku-
rowac z dostawcami z Chin, Turcji czy innych
krajow spoza UE. Takze wewnatrzeuropejska
konkurencja jest bardzo agresywna. Marze sg
coraz nizsze, a koszty dziatalnosci nie maleja.
Wszyscy staramy sie optymalizowac produkcje
i wdrazac strategie poszukiwania nowych ryn-
kéw zbytu oraz produktdw, ale na efekty trzeba
poczekac co najmniej kilka miesiecy.

Gléwnym wyzwaniem jest obecnie utrzyma-
nie rentownosci zamdwien i pozyskanych juz
projektéw. Skupiamy sie tez na wprowadzaniu
nowych ustug oraz budowaniu przewagi kon-
kurencyjnej. Rynek jest bardzo trudny, wy-
maga przemyslanych decyzji i konsekwencji
w ich wprowadzaniu. W Polsce pojawiajg sie
nowi producenci profili aluminiowych, przewi-
dywane sg tez kolejne inwestycje.

W najblizszym czasie najwigkszy wptyw
na nasz biznes na pewno beda miaty poli-
tyka wielkich mocarstw oraz zwigzane z nig
perturbacje i obawy. Nie bez znaczenia pozo-
stang réwniez niestabilno$¢ cen surowcow,
w tym aluminium, opieszato$¢ decyzyjna
Unii Europejskiej, np. w zakresie cet na eks-
port ztomu, spadek liczby do$wiadczonych
pracownikéw na rynku, rosnace naciski na
proekologiczne dziatania w zakresie mak-
symalizacji uzycia surowcéw wtérnych do
produkgcji oraz regulacje prawne i dodatkowe
podatki zabijajace konkurencyjno$¢ polskiego
przedsigbiorcy.

Ewelina Szarek-Stasiewicz,
dyrektor sprzedazy
Hydro Extrusion Poland

m Zauwazamy ostrozny, lecz wyrazny sygnat
stabilizacji w sektorach wykorzystujacych alu-
minium. Szczegdlnie widoczne jest ozywienie
w branzach powigzanych z transformacja
energetyczng oraz zréwnowazonym budow-
nictwem, gdzie aluminium odgrywa istotng
role jako materiat wspierajacy realizacje celéow
klimatycznych i efektywnosciowych.

Rynek nadal pozostaje zmienny, a decyzje
zakupowe sg podejmowane z duza rozwaga.
Obserwujemy jednak zmiane jako$ciowa
- inwestycje coraz czesciej opieraja sie
na dtugofalowej strategii przedsigbiorstw
uwzgledniajacej redukcje sladu weglowego,
poprawe efektywnosci operacyjnej oraz zgod-
no$¢ z wymogami regulacyjnymi.

Aluminium, szczegdlnie w wariancie nisko-
emisyjnym i pochodzacym z recyklingu, staje
sie materiatem pierwszego wyboru. Wynika
to nie tylko z jego parametréw technicznych,
lecz takze z rosnacych wymagan $rodowi-
skowych i raportowych. Widzimy réwniez
wieksze zaangazowanie klientéw w projekty
realizowane w modelu wspéttworzenia - od
fazy projektowej po optymalizacje proceséw
produkcyjnych.

W kolejnych miesigcach spodziewamy
sie kontynuacji umiarkowanej poprawy ko-
niunktury, przy czym nie bedzie to klasyczne
odbicie rozumiane wytacznie jako wzrost wo-
lumendw sprzedazy. Rynek aluminium ewo-
luuje - o sile koniunktury w coraz wiekszym
stopniu decyduja kompetencje technologiczne,
jakos$¢ wspétpracy, innowacyjnos¢ oraz zdol-
no$¢ do wspdlnego realizowania celéw bizne-
sowych i srodowiskowych.

W Hydro konsekwentnie rozwijamy wspotk
prace z wybranymi branzami strategicznymi.
Inwestujemy w nowe linie produkcyjne, auto-
matyzacje oraz nowoczesne systemy chtodzenia
i nagrzewania, ktére zapewniaja stabilnos¢ jako-
Sciowa i najwyzsza powtarzalnos¢ proceséw. Dla
klientéw oznacza to wieksza przewidywalnos¢
dostaw, skrécenie time-to-market oraz komplek-
sowe wsparcie projektowe i strategiczne.

Aluminium przestaje by¢ wylacznie kompo-
nentem konstrukcyjnym - staje sie elemen-
tem szerszej strategii biznesowej. Wspiera
realizacje celéw klimatycznych, optymaliza-
cje tancuchéw logistycznych oraz budowanie
trwalej przewagi konkurencyjnej.

Najwazniejszymi wyzwaniemi, przed kt6-
rym stoi nasza branza, sa utrzymujaca sie
zmienno$¢ rynkowa, rosnace wymagania
w zakresie dekarbonizacji oraz obowigzki
raportowe wynikajace z regulacji unijnych.
Istotng kwestia pozostaje takze dostepnos¢
surowca niskoemisyjnego, zgodnego z takso-
nomia UE, przy jednoczesnym wzroscie ocze-
kiwan klientéw w obszarze transparentnosci
i odpowiedzialno$ci Srodowiskowe;.

Odpowiedzia na te wyzwania jest podej-
$cie systemowe. Rozwijamy automatyzacje
proceséw produkcyjnych i logistycznych,
inwestujemy w ekologiczne rozwigzania opa-
kowaniowe oraz odnawialne Zrédta energii
- w tym farme fotowoltaiczng w Trzciance.
Réwnolegle budujemy kompetencje doradcze
i edukacyjne poprzez specjalne programy dla
partneréw biznesowych.

Wierzymy, Ze przyszio$¢ rynku aluminium
nalezy do organizacji, ktére potrafia taczy¢
doskonatos¢ technologiczna z odpowiedzialno-
$cig Srodowiskowa. Kierunek dziatan podejmo-
wanych w 2026 r. konsekwentnie wpisuje sie
W te strategie.

Gazy na kazdym etapie
procesu produkcyjnego

Wszechstronna kompetencja

W procesie spawania, prawidiowo
dobrane gazy ostonowe przyczyniaja sie
do optymalizacii i wzrostu wydajnosci
procesdw obrdbki elementéw metalowych,
redukeji kosztéw | poprawy jakosci

Z mysla o naszych klientach oferujemy
linie produktowe odpowiednio dobrane do
technologii i rodzaju spawanego materiatu

« Ferroline®
- taczenie stali niestopowych
i niskostopowych

* Inoxline®
— spawanie materialow
wysokostopowych,

« Aluline”
— spajanie aluminium i metali
kolorowych,
* Lasline®
— dla technologii spawania | lutowania
laserowego,
» gazy formujace
- do oslony grani spoiny w przypadku
stali wysckostopowych oraz
czgsciowo, niskostopowych.

Messer dostarcza swoim klientom nie
tylko optymalnie dobrane gazy z wysokim
potencjatem, ale takze wykonuje instalacje
zappatrzeniowe | stuzy wsparciem
technologicznym, dlatego zachecamy

do skorzystania z naszych kompetencji

w zakresie technik ciecia i faczenia
roznorodnych materiatéw,

MESSERQ

Gases for Life

Messer Polska Sp.zo.0

ul. Maclejkowicka 30, 41-503 Chorzdw
tel. +48 32 77 25 000

fax +48 3277 26 115
lasery@messer,pl

www messer.pl
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